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Week 4: Waardepropositie & statement

Voordeelverschaffers:
Verbeterd werksfeer en
vitaliteit.

Teambuilding
Alle info op één plek

Producten e
diensten:
Software

App
Aanpasbaar

Klanttaken:
oede vitalaiteit

Pijnpunten:
Mismatch
og meer platformen

Pijnverzachters:
Vervanging verouderde
intranet structuren
Gericht op leuke activiteiten

waardenpropositie statement: onze software app helpt medewerkers van zorginstellingen die
betere teambuilding willen door het verminderen van te veel platformen en ervoor te zorgen dat
je je collega als vriend gaat zien. (in tegenstelling tot Goodhabitz die cursussen aanbied in plaats
van leuke activiteiten)

Week 5: Marketing-sales funnel en touchpoints

A

U AIDA madel

Attention: We gaan op zorg en ICT-jaarbeurs staan in 2025 van 8 tot 10
april.

Interest: De interesse wordt gecreéerd tijdens het
spreken. Ook wordt interesse gecreéerd bij de
stand.

Desire: Ontstaat tijdens spreken en we
geven via de mail kortingscodes aan
geinteresseerde potentiéle klanten.

Action: Wij mailen de
otentiele klanten.
(Ma toestemming)

Week 6: KPI’s en CRM

Er zijn 1700 zorginstellingen die potentiéle klanten zijn van ons product. Vorig jaar kwamen 5 L "'4. S H 3 6
er in de 15.000 bezoekers naar de jaarbeurs.

We hebben 3 mensen van Slash 36 bij de stand staan. We gaan er dus van vit dat er altijd
een gesprek mogelijk is. Wij hopen met 108 potentiéle klanten per dag in gesprek te gaan.
Als we er 3 dagen staan, zal er dus ongeveer met 324 potentiéle klanten gesproken worden.

Aantal mensen dat hun mail geeft: Gemiddeld geeft 30 procent van de potentiéle klanten Wee k 7: KOSten e n
hun mail. Dat zijn 98 mensen van de 324.
opbrengsten

Klanten: Gemiddeld wordt 2 procent van de gemailde potentiéle klanten ook echt klant van
slash36 dat zijn 6 klanten van 98 gemailde potentiéle klanten.

Indicatief totaal

Categorie Omschrijving Geschatte kosten
Promotie Adverteren en €0,-
Sponsoring
Evenement Deelnamekosten beurs | €8757,-
Tools & Software Computers, laptops €0,-
etc.
Personeel Personeelskosten €1188,43
Totaal €9945,43

Naar schatting krijgen we dus ongeveer 6 nieuwe klanten van slash36.

Dat betekent dat onze maandelijkse opbrengsten €10.200 bedragen

GOEDE PARTNERSCHAPOM [ ([} INDUSTRIE ,
GEZONDHEID 17 DOELSTELLINGEN [ &9 INNOVATIEEN of €122.400 per jaar. -
ENWELZIIN TE BEREIKEN INFRASTRUCTUUR De netto contante waarde (NCW) over een periode van 5 jaar is

€453.902,57
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